
 

 

 Mehr Sichtbarkeit – So wirst du von deiner 
Zielgruppe gefunden 

Praktische Tipps und Tricks für mehr Reichweite und 
Präsenz 

 

Einleitung: Warum ist Sichtbarkeit wichtig? 

Egal wie gut dein Angebot ist – ohne Sichtbarkeit weiß niemand, dass es 
dich gibt. Sichtbarkeit bedeutet, die Aufmerksamkeit der richtigen 
Zielgruppe zu gewinnen und Vertrauen aufzubauen. 

 

1. Die 3-Schritte-Methode für mehr Sichtbarkeit 
• Zeig dich dort, wo deine Zielgruppe ist. 

Wähle eine Plattform, die deine Zielgruppe nutzt, und sei regelmäßig 
aktiv. 

Beispiel: LinkedIn für B2B-Kontakte, Instagram für kreative Bran-
chen. 

• Interagiere aktiv. 

Kommentiere Beiträge, beantworte Fragen und teile nützliche In-
halte. 

Beispiel: In LinkedIn-Gruppen kannst du dich als Experte etablieren, 
indem du Fragen beantwortest. 

• Nutze Events und Netzwerke. 

Online oder offline: Präsenzveranstaltungen helfen, deine Marke zu 
stärken. 

Beispiel: Halte einen kurzen Vortrag oder stelle dein Wissen in 
Workshops vor. 

 

  



 

 

2. Mini-Aufgabe: Setze einen Sichtbarkeits-Booster um 

Schritt 1: Wähle eine Plattform oder ein Netzwerk aus, auf dem du 
sichtbarer werden willst. 

• Beispiel: „Ich konzentriere mich auf LinkedIn.“ 

Schritt 2: Plane eine Aktion, um deine Präsenz zu steigern. 

• Beispiel: „Ich poste einmal pro Woche ein hilfreiches Update zu mei-
nem Fachgebiet.“ 

Schritt 3: Tracke deinen Erfolg. 

• Schau dir an, wie deine Interaktionen steigen – z. B. durch Kom-
mentare oder neue Follower. 

 

3. Zusätzliche Tipps für mehr Reichweite 

1. Content-Typen variieren: 

Teile hilfreiche Artikel, kurze Videos oder inspirierende Stories. 

2. Cross-Promotion: 

Verlinke deine Social-Media-Profile auf deiner Website oder in deiner 
E-Mail-Signatur. 

3. Langfristig denken: 

Sichtbarkeit ist ein Marathon, kein Sprint. Bleib dran und sei konsis-
tent. 

 

4. Inspiration: Sichtbarkeits-Strategien 

• Netzwerken: 

„Ich nehme jeden Monat an mindestens einem Event teil, um neue 
Kontakte zu knüpfen.“ 

• Content: 

„Ich poste jeden Freitag ein kurzes, praktisches Video 
zu häufigen Fragen meiner Kunden.“ 

• Interaktion: 

„Ich nehme mir 10 Minuten täglich, um auf LinkedIn 
zu kommentieren und zu teilen.“ 

 

  



 

 

Wie geht`s weiter? 
 

Hat dir dieser Leitfaden gefallen?  

 

Die KINKS-Community bietet dir noch mehr Inspiration, (KI-) Tools und 
Support, um deine Ziele zu erreichen.  

 

Werde Teil unserer Community und erhalte Zugang zu exklusiven 
Ressourcen und Mentoren, die dich auf deinem Weg begleiten! 

 

👉 Hier geht es zur Anmeldung des kostenfreien Schnupper-Webinars 

 

Kinks.info/Webinar 
 

 

 

Und morgen natürlich das nächste Türchen vom Kalender öffnen. 

 

Business neu gedacht 

Dein Netzwerk für smarte Kleinunternehmer 

 

https://kinks.info/Webinar
https://kinks.info/Webinar

